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提　要　一般地讲 , 技术的价格是由创造这种技术的社会必要劳动时间所决定

的。但是 , 在国际技术转让中的价格形成又是受多种因素影响的 , 其中 , 技术的垄

断租金是影响价格的重要因素 , 同时技术的新增利润率、 引进技术的时效、 技术的

进口替代率或出口率、 社会效益等也是技术转让价格形成的因素。 文章运用博奕论

的方法 , 揭示了国际技术转让过程中 , 供需双方协议价格的动态平衡关系 , 探讨了

价格修正问题 , 并建立了价格形成模型。

按照国际工业产权组织 ( W IPO)的定义 , 技术是指制造一种产品或提供一项服务的系统

的知识。这种知识可能是一种设计、 安排、 维修或管理的专门技能。马克思曾说过 , “生产力

里面也包括科学在内。” 科学转化为技术 , 是高级脑力劳动、 复杂劳动的产物。在社会平均的

劳动熟练程度和劳动强度下 , 技术的价值是由其创造某种使用价值所需要的社会必要劳动时

间决定的 , 技术作为一种商品 , 其价格围绕价值而波动。在完全竞争的市场上 , 技术的转让

就意味着对技术潜在垄断利益的放弃 , 即技术供方全部或部分地放弃需方因使用技术而带来

的利益。因此 , 技术供方就必须从技术转让中获得等额的补偿。

一、 国际技术转让价格形成的理论

1. 垄断租金的静态分析

事实上 , 技术转让的机会成本可以通过对技术的垄断租金的分析得到适当的描述。垄断

租金即技术占有所具有的潜在利益 , 即使用技术后所获得的最佳利益。

假设技术供方使用技术而获得利益 , 即技术供方能以 AC0的平均成本 , 低于竞争者的平

均成本 AC1组织生产 , 当边际成本 MC1等于市场均衡价格 P时 , 技术供方的利润达到最大

化 , 如图 1所示 , 阴影面积 π为此项技术的垄断租金。
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从以上分析可知 , 技术的垄断租金量化了机会成本的概念 , 为技术价格的决定建立了理

图 1

论模型。值得注意的是 , 技术供方在转让时往往追求合理

的利润率 , 垄断租金仅仅作为机会成本的量化形式 , 而不

是最终的市场价格。

2. 垄断租金的动态分析

由于技术具有周期性 , 因此 , 对机会成本的分析必须

考虑到时间因素 , 借助于产品生命周期理论 , 技术转让的

机会成本同样在图 2的动态分析中得到适当的描述。

计算某一时刻 t时的垄断租金 , 可知:

t时刻动态垄断租金 = 销售利润 + R& D成本

=∫
t

t 0
P ( t )dt+∫

t
0

0
D ( t )dt (其中 ,D ( t ) < 0)

图 2

从动态角度分析 , 使机会成本的涵义更为准确 , 也更加符合技术的特性 , 同时也提出了

技术转让的最低价格 , 即技术供方在研究和开发技术时所投入的全部生产要素 , 如资金、 劳

动 , 等等。

3. 理论的充分条件及其干扰

在以上对价格形成理论的分析中 , 为了简化影响因素 , 提出了四个假设:

( 1) 技术供方处于完全垄断地位。即市场上不存在竞争技术或替代技术 , 否则 , 现实的

垄断租金就低于静态模型中的垄断租金 , 技术供方就会在竞争条件下放弃部分的垄断租金。

( 2) 技术需方处于完全竞争地位。当市场上缺乏足够的技术需方时 , 例如 , 当专业化跨

国公司购买高新科技时 , 或当技术供方受制于政府限制性法规时 , 技术供方就可能受制于买

方垄断 , 注重于 R& D成本的回收 , 从而主动放弃部分垄断租金。

( 3) 技术供方和需方充分掌握技术市场信息。 在实践中 , 技术价格也不完全是供需双方

对垄断租金的计算结果 , 而是供需双方价格谈判的最终协议。因此 , 供需双方对垄断租金估

算结果的差距 , 以及估算结果的客观性 , 都影响着垄断租金计算的准确性。

( 4) 技术供方的唯一目的是销售技术。现实中 , 技术供方进行技术转移并不仅仅为了获
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取垄断租金 , 转让技术意味着技术资本的转移 , 往往适应企业发展战略上的多种目标 , 如商

业合作、 国际投资、 甚至公司收购等 , 在多种目标的影响下 , 技术价格就会受到扭曲 , 获取

垄断租金的目标就可能成为次要的因素。

二、 国际技术转让价格的静态形成

关于技术价格形成的理论分析为价格的详细计算提供了分析研究框架 , 而在实际转让活

动中 , 价格是由供需双方的一系列谈判所确定的。 只有当供需双方都认为转让一项技术会给

自己带来一定的收益 , 并且这些收益大于其成本时 , 才能签署转让协议。因此 , 双方都要精

确地核算可能的收入和成本 , 并根据相关因素进行调整 , 才能得出较实际的价格标准。

1. 技术的供方价格模型

虽然技术价格以提成费、 入门费、 专利使用费等形式存在 , 但技术供方定价时的基本决

定要素 , 同一般商品的价格构成是相同的 , 即 R& D成本、 转让成本、 税金和利润。

R& D成本即 CR& D ,即研究和开发技术的整个过程中发生的总成本 ,在成本会计核算中 ,又

可以分为直接成本和间接成本。直接成本指在某项技术的研究和开发中直接耗费的各项费用 ,

如材料费、 专用设备费、 科研人员工资、 资料费、 协作研究开发费、 咨询费、 旅差费及其他

费用 , 间接成本指各项技术开发中间接耗费的各项费用 , 如管理费、 折旧费和摊派费等。

转让成本 CT指发生于技术转让过程 , 或与转让目的有关的各项费用总和 , 如广告费、 旅

差费、 场租费、 法律费用、 培训费等。转让成本 CT随技术项目的大小、 复杂程度及谈判时间

长短而有很大的差异 , 个别项目的转让成本甚至占总成本的 50%。

在技术转移过程中 , 技术供方必须依据税法向有关部门交纳税金 , 税金是按流转税率计

缴的从价税 , 其计算公式为: T= P· t (其中 , T—纳税金额 , P—技术价格 , t—技术转让征

缴的流转税税率 )

利润是技术供方在 R& D成本、 转让成本和税费以外 , 在技术转让中所期望获取的净收

入。从技术进步和经济发展的角度看 , 技术产品应该具有较高的利润率 , 至少不低于社会平

均资金利润率 ,由此才能保证科技研究的超前发展 ,从而带动社会经济的高速成长。同时 , 由

于技术开发具有一定的风险 , 技术供方也应该为承担研究开发风险而获得相应合理的补偿利

润。因此 , 技术转让利润可用公式表达如下: P= A· p+ CR& D· r (其中 , P—技术转让利润 ,

A—技术研究开发所占有的全部资金 , p—社会平均资金利润率 , r—技术开发的正常风险率 )。

综上所述 , 技术供方的价格计算模型为:

PS1=
CR& D+ CT+ P

1- t =
CR&D ( 1+ r) + CT+ A· p

1- t

根据以上分析得到的技术价格 PS1 , 还不能够完整地描述技术定价的最终决定 ,技术供方

在转让技术时 , 往往要求收取入门费和提成费 , 提成费就是技术供方对技术使用后产生的经

济效益的分享 ,即 PS2= α·∑
n

i= 1
∑

m

j= 1
Δ Pij (其中 ,α—技术供方要求分享使用技术效益的比率 , n—

技术需方的数量 , m—第 i个技术需方的技术有效使用期限 ,ΔΡij—第 i个技术需方在第 j年中

使用技术的经济收益 )。
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所以 , PS2即依据提成比率α而得到的部分技术转让价格 ,其中最棘手的问题是α的取值 ,

它不仅仅是一个受供求双方谈判结果的影响的不定因素 , 而且取决于社会科学技术进步对经

济增长的贡献率。美国、 日本等国的贡献率为 60% - 70% , 我国约为 20- 25%。因此 , α的

数值应该以贡献率为基础 , 并随着不同技术在不同行业产出效益的实际情况而适当变动 , 以

保证技术供方的合理分享比率。 因此 , 最终的技术供方价格可表述为:

PS= PS1+ PS2=
CR& D ( 1+ r) + CT+ A· p

1- t
+ α·∑

n

i= 1
∑

m

j= 1
Δ Pij

PS充分描述了技术报价中的入门费和提成费。在实际成交中 , 供方价格可能为 PS1 ,也可

能为 PS2 , 也可能为 PS。同时技术供方往往会要求不同的支付方式 , 而这些分析可以 PS公式

为基本依据。

2. 技术的需方价格模型

技术的使用能为技术需方带来一定的边际收益或新增价值 , 即新增利润。这是技术需方

购买技术的主要动机 , 只有当技术价格低于技术使用中产生的新增利润时 , 技术需方才会购

买技术。因此 , 技术使用后的预期新增利润 , 就是技术需方所愿支付的最高价格。在实践中 ,

技术的新增利润表现为以下三方面:

( 1) 生产成本降低后的新增利润。新技术的使用可能会提高生产线的生产效率 , 减少原

材料消耗 , 从而降低了生产成本。 假设产品质量保持不变 , 其新增利润 R1= ( C0- C1 ) QN

( C0—使用新技术前的单位成本 , C1—使用新技术后的单位成本 , Q—产品年产量 , N—技术合

同的有效期 )。

( 2) 产品质量提高后的新增利润。新技术的使用可能会改进产品的质量和性能 , 从而提

高产品的销售价格。假设产品生产成本不变 , 其新增利润 R2= ( P1 - P0 ) QN ( P1—使用新技

术后的产品价格 , P0—使用新技术前的产品价格 )。

( 3) 销售量增加后的新增利润。 新技术的引进当然不仅仅限于降低生产成本或提高产品

质量 , 如果技术需方购买商标、 销售权 , 虽然产品成本或价格没有显著变化 , 但也会增加产

品的竞争力 , 从而增加产品的销售额 , 其新增利润 R3= ( P0- C0 ) ( Q1- Q0 ) N ( Q1—引进技

术后的销售量 , Q0—引进技术前的销售量 )。

综上所述 ,如果考虑价格、成本和销售量所产生的新增利润 ,而且这些因素逐年变化 , 因

此 , 第 t年 ( 1≤ t≤ N) 的新增利润可表示为: Rt= Rt1+ Rt2+ Rt3。 N年中的新增利润总和为:

R= ∑
N

t= 1
{ [ ( Pt - P0 ) - ( Ct - C0 ) ]Q0 + ( Pt - Ct ) ( Qt - Q0 ) }

= ∑
N

t= 1

( Pt - Ct ) Qt - ( P0 - C0 ) N Q0

(其中 , P0、 C0、 Q0—使用技术前的产品价格、 成本、 销售量 , Pt、 Ct、 Qt—使用技术的第 t年

的产品价格、 成本、 销售量 )

如果考虑到资金的时间价值 , 设贴现率为 r, N年中的新增价值的现值为:

Rp=∑
N

t= 1

1
( 1+ r) t

( Pt- Ct ) Qt- ( P0 - C0 ) NQ0

RP就是 N年中新增价值的现值 , 也就是技术需方所愿意支付的最高技术价格 , 即 PD=
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RP。

三、 国际技术转让价格的动态形成模型

(一 ) 技术成交价格的模型

当技术供方和需方各自对技术价格仔细核算后 , 便可以准备进行价格谈判。 技术的供方

和需方都必须预先确定各自的顶价和底价 , 才能在谈判中决定报价的合理性。

1. 技术供方的底价和顶价。依据前面的分析 , 技术供方的 PS底是能够回收技术生产成本

的最低价格 , 故可用公式表述如下: PS底 = CR& D+ CT。技术供方在确定技术顶价 PS顶时 , 通常

受三项条件制约: ( 1) PS顶≤ RP, 否则技术需方不能通过购买技术而获取额外利润 , 从而不会

购买技术 ; ( 2) PS顶≤ PSmin ( PSmin= Min ( Psi , 1≤ i≤ n) , ( Psi即第 i个技术供方竞争者的价

格 ) , 否则技术需方会向技术供方的第 i个竞争者购买技术 ; ( 3) PS顶≤ CR&D ( CR& D即技术需方

自行研究开发技术的成本 ) , 否则技术需方会选择自行开发 , 从而不会购买技术。因此 , 技术

供方的 PS顶= Min ( RP , PSmin , CR&D )。

2. 技术需方的底价和顶价。从理论上说 , 技术需方的 PD底可以是零 , 但实际中应该是对

技术供方 CT的估计值 , 这也是技术供方可能接受的最低价格 , 故 PD底 = CT。技术需方的顶价

显然是 Rp , Psmin和 CR& D的最低价格 , 即 PD顶 = PS顶= Min ( Rp , Psmin , CR& D ) , 显然 PS底≤ P成交价格

≤ PD顶 , 即技术转让价格经谈判后 , 是处于 PS底和 PD顶之间的最终价格。

(二 ) 经济学意义中的价格谈判内涵

从更深一层的经济学角度讲 ,技术转让是技术供方向技术需方转让一项技术的使用权时 ,

协商如何分享技术使用后新增利润的过程 , 这实质上是经济租金的分配过程。经济租金指供

需双方都预期从一项交易中所能获取的总经济利益 , 而不是供方或需方在经济行为中获取的

单方面的经济利益。技术转让中的经济租金分配如下式所示:

技术需方

的总收入

a. 技术需方使用技术的总成本

b. 技术需方的经济租金
　
技术使用后

的新增利润

技术供方

的总收入

c. 技术供方的经济租金

d. 技术供方的 R& D成本

e. 技术供方的转让成本

从上式中可以分析 , 如果技术的新增利润越高 , 则可供谈判的经济租金越大 , 因而最终

成交价格的变动范围越大 , 这对于提高技术转让的社会效益 , 增加技术供方的经济收入 , 降

低技术需方的购买成本 , 都有积极的意义。

(三 ) 国际技术转让的价格平衡

在国际技术转让中 , 价格成交条件满足 PS≤ PD这一基本关系 , 同时 , 各国科学发展和经

济实力的客观距离 ,导致技术的 R& D成本 ,技术生命周期及国内成交价格的较大差异。技术

供方在进行国际技术转让时 , 往往会争取获取更大的比较利益 , 实际成交价格高于国内成交

价格 , 技术需方在引进技术时 , 不仅以 RP、 CR&D、 Psmin为最后依据 , 而且还要采用若干因数对

PD进行修正 , 以适应国家范围内的综合经济效益要求 , 其中 , 常用的指标有引进技术的时效

系数 T、 引进技术的创汇系数 C和引进技术的社会效益系数 S。技术需方修正价格 PD′与原价
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格 PD的关系如公式所示: PD′= PD· ( 1+ T) · ( 1+ C) · ( 1+ S)。

( 1)引进技术的时效系数 T, 即技术需方引进技术所节省的社会时间因素 , 即 T= ( t1-

t2 ) /t× 100% (其中 , t1—自行研制技术所需时间 , t2—引进技术所需时间 , t—引进技术在引

进国的有效使用时间 )。

( 2)创汇系数 C。从进口替代或出口收汇角度考虑 ,可根据引进技术的具体用途确定创汇

系数 C, CI为进口替代类技术的创汇系数 , CE为出口创汇类技术的创汇系数 , CI= [ PI / ( E

· C) - 1]× ( Q1 /Q2 ) × 100% (其中 , PI—与引进技术制成品有替代关系的进口商 CIF美

元成交价格 , C—引进技术制成品的人民币生产成本 , Q1—引进技术制成品可替代进口商品的

数量 , Q2—原进口商品进口数量 , E—美元 /人民币汇率 , Q1 /Q2—进口替代率 )。同时 , CE=

( C- /Ce- 1)× ( Q3 /Q4 )× 100% (其中 , C-—同类产品平均换汇成本或引进技术制成品实际出

口换汇成本 ; Ce—引进技术制成品的预计换汇成本 , Q3—引进技术制成品的出口量 , Q4—引

进技术制成品的总产量 , Q3 /Q4—引进技术制成品的出口率 )。

通常情况下 , PI> E· C, C-> Ce , 显然 , 进口替代率或出口率越高 , CI或 CE就越高 , 引

进技术的可接受价格也越高 ; 如果 PI < E· C, C- < Ce , 即 CI或 CE < 0时 , 即当进口替代率或

出口率越低 , 引进技术的可接受的最高价格就越低。从以上分析可知 , CI和 CE的修正作用明

显而直观。

( 3)社会效益系数 S。从宏观经济调控与发展的要求出发 ,技术引进管理部门给予引进技

术的最高可接受的修正系数 , 如 - 0. 2, - 0. 1, 0, 0. 1, 0. 2五个等级 , 对于国民经济发展迫

切需要的引进项目 , 修正系数为正数 , 如能源、 交通、 通讯等 , 对于国内竞争过度或综合经

济效益较低的项目 , 修正系数为负数。

总之 , 在国际技术转让中 , 最终价格 PD′受以上各种因素的影响 , 必须在实践中给予合理

的修正。
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